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INICIAN LOS PRIMEROS CURSOS
DE EDUCACION CONTINUA Y
POSGRADO EN CESUN

Con la apertura de dos grupos para el Diplomado en Planner Buyer, uno para el Diplomado
en Logistica y Cadena de Suministro y otro para el Doctorado en Innovacion Educativa se
dio inicio este afio a los primeros cursos de Educacién Continua y Posgrados.

En su curso de induccién la Jefa del Departamento de Investigacion, Educacion Continua y
Posgrados, Dra. Adriana Mendiolea, refrend6 el compromiso de CESUN de acompaiarlos
durante esta nueva etapa profesional que emprenden. jEnhorabuena y mucho éxito!

/////////////////////////////////////////////////////////////////////////W

;SABIAS QUE CESUN TE BONIFICA
@ BINERO EN TU COLEGIATURA SI
LO RECOMIENDAS CON UN ALGUN
FAMILIAR O AMIGO?

¥ & -
<¢Qué servicios puedo realizar en el portal:
Gracias a nuestro plan mutuo, si un familiar tuyo o conocido se inscribe a CESUN por
alumnos.cesun.edll.mx ? recomendacion tuya, te podemos bonificar mil pesos en tu tltima mensualidad, y es
acumulable, es decir que si recomiendas a dos o tres, también se te bonifica por cada uno.
Para mas informacién contactanos: info@cesunbc.edu.mx

1.- Relnscripciones

HAZLO
EN LINEA

2.- Pago de reinscripcion,
colegiatura y convenios

3.- Consulta de saldos e
impresion de estado de cuenta

5- Consulta de calificaciones

4.- Solicitud de convenlo
(Por retraso de mensualidad)

cpDudas? 4 ‘. rrecto, incluso cuando

s ‘nadie esta mirando.
. Comunicate con tu asesor académico © cesununiversidad _cEe

. (©) cesununiversidad
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Alfredo Moreno Cueva
Egresado de DERECHO
“CESUN plant6é en mi esas
ganas de aprender”

“Cuando acudi a CESUN, me ofrecieron un
panorama tan amplio en las formas que uno
puede continuar los estudios y hasta la fecha
me ha seguido interesando todo lo de derecho”
VYV ILILL00090 7000000955 0000004400 0000009500 0000405 50009405 000 /9400 00 004000500 0 0400 0 000 04005 00 00 4009000000004

Egresado de la carrera de Derecho en el
2018, Alfredo Moreno Cueva ahora se
dedica a litigar en el area civil y familiar.

Facilidades de horario, un
factor determinante.

Incursiond sus estudios a la edad de 47
anos, tomo la carrera con mucha serie-
dad, ademas las facilidades de horario
le ayudaron a culminar sus estudios
satisfactoriamente.

“Cuando acudi a CESUN, me ofrecieron
un panorama tan amplio en las formas
gue uno puede continuar los estudios
y hasta la fecha me ha seguido intere-
sando todo lo de derecho”.

Ahora con una Maestria en Derechos
Humanos Constitucional y Amparo,
ademas de varios diplomados, talleres
y platicas, menciona que ese interés
por mantenerse actualizado y apren-
diendo nacié en las aulas de CESUN
y aspira a dejar un legado en futuras
generaciones a través de la docencia,
gue es su siguiente objetivo.

“Tengo planes de seguir prepardndome

y en un futuro incursionar y con pleno
conocimiento, ensenar algo, dejar un

legado” declard.

Todo empezé cuando
CESUN sembro esa semilla
de crecer en conocimiento

“CESUN me abrio la inquietud de seguir
preparandome y estudiar a pesar de ser
una persona casada y con hijos, siempre
obtuve el apoyo de mi familia.”

Afirma que entre mas escudrina el De-
recho mas le apasiona, por lo que desea
seguir siendo una persona profesional
cada dia y llegar a inculcar ese conoci-
miento en los demas.

Una de las experiencias que recuerda de
CESUN es esa disposiciéon del personal
administrativo y académico a quienes
recuerda con carifo.

p. 7
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Por ejemplo, una de las cosas que puedes hacer
primero es tal vez comenzar a observar como te
encuentras, a continuacion, te citaré

algunos ejemplos.

1. Fisico: ;como se encuentra tu estado fisico? Inclu-
yendo salud, condicion fisica, bienestar. Si sientes que
hay algo que trabajar, es importante que lo contemples
en este punto. Por ejemplo: si en tu familia hay antece-
dentes de hipotiroidismo, tal vez un buen propdsito sea
hacerte una revision este ano. O por diversas circuns-
tancias deseas ponerte en forma, comenzar con poder
hacer 15 minutos de cardio al menos una vez
a la semana.

2. Mental: esta parte es importante, porque incluye el
desarrollo de nuevos aprendizajes, y si la cuidamos
puede evitar el deterioro de la mente. Para poner un
ejemplo: leer un libro, un articulo de revista por dia,
escribir un cuento, hacer 10 minutos de meditacién,
aprender un nuevo idioma, o lenguaje de sefas.
3. Emocional: aqui podemos encontrar nuestra regula-
cidon de las emociones, con nuestros apegos, la manera
en la que te expresas y como te sientes. Por ejemplo:
puedes proponerte a buscar qué te hace sentir mejor,
tener empatia con otros, donar a la caridad, enojarse
menos o sentirse menos triste, buscar aquello que te
motiva, ir a terapia.

4. Familiar: ;qué tan unido eres a la familia? Tal vez
puedas poner de propdsito acercarte mas a la familia,
o con un miembro en particular, puede ser hablar toda
una tarde con tu mama, tu hermano, tu papa, si ya no
vives con ellos, tal vez poder frecuentarlos, en este
caso, haz videollamada, cuidalos.

5. Econémico: esta es un area que nos preocupa a to-
dos en algin momento, y el como asegurarlo. Podemos
comenzar con un pequeno ahorro, si es que nos queda-
mos muy justos en la semana. Puede ser, por ejemplo,
ahorrar 10 pesos por semana, o si suelo comprar una
coca todos los dias, no comprarla un dia y meter ese
gasto a la alcancia. iy : ]
6. Académico: esto es para todos, puedes ponerte de ' : i ! Referentes

meta terminar un curso, iniciar un curso, una carrera \ . _ . il Nuisiez, Juan L, & Ledn, Jaime, & Martin-Albo, |
técnica, un diplomado, un examen Ceneval para termi- i i TS AN R José [2011). RELACION ENTRE PERCEPCION & o

nar un grado escolar que no pudiste, entre otros. : ' R e\ DEL CLIMA TAREA, ORIENTACION A e n
VA LA TAREA, CLARIDAD EMOCIONAL Y
MOTIVACION INTRINSECA. International
Journal of Developmental and Educational
Psychology, 5(1],409-416.[fecha de Consulta °
19 de Enero de 2021]. ISSN: 0214-9877.

Disponible en:



El que
espera,
desespera

Por David Valdivia. Docente en la
Licenciatura de Aduanas y Logistica

A la luz de una o varias vacunas, que nos ayudan
en esa guerra contra el COVID-19, cierto sector
mexicano ha decidido “esperar tantito para ver
como les va a los otros”. Esta frase podria facil-
mente representarnos como pais.

El mundo se ha vuelto una aldea global, las co-
municaciones permiten que estemos en contacto
desde cualquier parte del mundo y nos enteramos
de noticias importantes que ocurren al instante.

Es posible encontrar mercancias en esta region
manufacturadas en paises asiaticos, europeos,
africanos, de Oceania y por supuesto americanos.
Para que puedan llegar a este pais deben de entrar
por una de las 49 aduanas con que cuenta México
y dentro de los requisitos con que deben contar
las mercancias es una clasificacion arancelaria que
nos indica cudl es el producto y qué arancel que se
debe pagar.

Una fraccion arancelaria es una codificacion
numeérica de 8 digitos que tienen las mercancias
que son susceptibles de comercio a través de una
frontera. A nivel mundial la encargada de crear
esta nomenclatura es la Organizacion Mundial de
Aduanas, mejor conocida por sus siglas OMA, y
México forma parte de ella. Para simplificar el co-
mercio a nivel mundial la OMA estableci6é un siste-
ma armonizado. El cual consiste en una asignacion
de 6 digitos para cada producto, recurso natural o

materia prima que sea susceptible de comercio.
A estos 6 numeros en su conjunto se le llama
subpartida y es la base que utilizan todos los
paises para generar su ley de impuestos gene-
rales para la importacion y la exportacion.

Como cada region o pais en el mundo tiene
una distinta forma de generar y proteger su
economia se da la facultad de agregar otros
dos digitos (para llegar a 8) para efecto del
pago de arancel, y otros 2 digitos mas (para lle-
gar a un total 10) que permiten llevar un control
estadistico.

Desde la creacion del sistema armonizado en
1987 hay nuevas especies que estan en peligro
de extincion, se han descubiertos que ciertos
productos quimicos de uso frecuente causan
efectos nocivos a la salud, nuevos adelantos
tecnoldégicos han aparecido, productos que

ya no se utilizan, nuevas maneras de produc-
cion, programas computacionales que hacen
mas eficiente llevar controles de inventarios;
por estos y otros motivos se hacen revisiones
periédicas al sistema armonizado (cada cuatro
a seis afnos) , para crear y eliminar subpartidas,
poner restricciones o regulaciones de numero,
peso o volumen a ser comercializado, incluso
para sugerir una nueva forma de nomenclatura.
Hasta este 2021 se han realizado 6 enmiendas
al sistema armonizado.

En México se han hecho con algo de desfase
las modificaciones de comercio generadas por
estas enmiendas al sistema armonizado. Cuan-
do se fiimo el TLC, Canada y Estados Unidos
manejaban ya 10 digitos en su nomenclatura,
mientras México solamente 8 digitos. Esto
generaba un poco de confusion entre paises,
para ponerlo en contexto revisemos el caso
del Hexano que es un hidrocarburo derivado
del petrédleo. Si lo exportabamos a Canada en
el documento de exportacion se utilizaba e
numero 2901.10.00.20 mientras que si lo
tabamos en el documento de importag
el nimero 2901.10.04 en otras palat
hablabamos el mismo idioma.

En cuestion de comercio exterior en Mé-
xico estamos de manteles largos, tene-
mos un nuevo tratado con Estados Uni-
dos y Canada (T-MEC), iniciamos el afio
2021 con nueva nomenclatura comercial
que pasa de 8 digitos a 10 digitos, por fin
estamos homologados con el resto de
las potencias. De tener 12,808 fraccio-
nes arancelarias se reduce a solo 7,694
fracciones arancelarias un ahorro de casi
4 mil. Solamente un detalle, el siguiente
ano se realizara la séptima enmienda
por la OMA esto podria representar un
triunfo o un fracaso para la 4T, porque o
adoptamos de manera rapida las ade-
cuaciones que se generen en la séptima
enmienda y jugamos bajo las mismas
reglas que todas las potencias mundia-
les 0 nos esperamos tantito ya que todos
los invitados estén acomodados.

SV VLLI S //0A0 01004100000/ 0 00004000000 000000 7
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Como vemos, la parte humana de venta
permanece, pero no es la prioritaria. Esta
es una consecuencia de las restricciones
en la interaccion social, el uso obligato-
rio de mascarilla, el distanciamiento, la
limitacion de aforo en tiendas y negocios,
asi como el cierre de bares y restaurantes.
Aun hay un factor mas que anadir a esta
historia de ciencia- ficcion; el miedo. El
miedo influye en las decisiones de com-

Y L A L

Los 10 mejores consejos

sobre marketing digital
para el 2021

E1 2021 nos presenta un
escenario complicado e incierto.
E1 futuro del marketing digital
todavia estd por escribir y,
depende enteramente de la
creatividad y la adaptacion al
cambio. Me olvidaba; ¢y los 10

Por Ugo Pompa

Asesor y técnico en Marketing Digital

Acabamos de empezar el afo y no pa-
rece que nada haya cambiado. A pesar
de nuestros propositos, el 2021 se pre-
senta como una simple continuacion
del 2020 y, aunque en términos mate-
maticos y temporales lo sea, estaréis de
acuerdo conmigo en que todos espera-
bamos un cambio. Las primeras vacu-
naciones han traido esperanza, pero

el proceso de normalizacion es largo y,
resulta dificil predecir cuando la OMS
declarara la pandemia terminada. Afor-
tunadamente, mi trabajo no pertenece
a los sectores mas afectados por las
restricciones del Covid-19. El marketing
digital ha incrementado su importancia
en una época especialmente complica-
da para las empresas y la economia.

El impulso en las ventas que supuso

el reciente Black Friday, asi como las
campanas de Navidad, provocaron el
incremento del flujo monetario en los
comercios. (Cudles son las consecuen-
cias de estos movimientos de capital
humano, social y econémico para el
area del marketing digital? Seguramente
no sea facil dar una respuesta. Lo que si
ha quedado claro es la importancia de
los profesionales de marketing digital
para dirigir las ventas y para que las
empresas, independientemente de su
tamano, sigan avanzando en tiempos
de crisis econémica.

Del mismo modo, la disminucion de
consumo va de la mano del aumento de
los ahorros individuales, lo que se tradu-
ce en el incremento de dinero depositado
en los bancos y el descenso de la inver-
sion. A nivel empresarial hay una mayor
dificultad para encontrar clientes -o
potenciales clientes- dispuestos a invertir
dinero en productos o servicios, a menos
que no vendamos articulos de primera
necesidad como el pan, por ejemplo.
Para todos los demas casos, es impor-
tante crear un mix entre la necesidad de
compra y las sensaciones de inseguridad
actuales.

Ademas, las formas de venta tradicio-
nal han evolucionado y han acelerado

su proceso de cambio desde un ambito
fisico a uno mas “ficticio” como el digital.
De este modo, también se han modifica-
do los protocolos para contactar con el
cliente, informar del producto y/o servi-
cio, realizar una oferta y cerrar la venta.
Hoy en dia todas estas operaciones son
mucho mas complicadas y complejas en
comparacion con los escenarios pre-pan-
démicos y, el mercado es definitivamen-
te mas competitivo. Las empresas que
sobreviven ofrecen a sus potenciales
clientes la posibilidad de comparar los di-
ferentes productos que pueden satisfacer
sus necesidades, y estos siguen eligien-
do muy a menudo el mejor articulo con
respecto a calidad, antes que el

mas barato.

pra de los consumidores y, este senti-
miento sigue vigente en las personas que
todos los dias se despiertan y empiezan a
tomar decisiones relevantes. Actualmen-
te, las campanas de venta focalizadas en
proyectar un futuro esperanzador o una
normalidad pre-pandémica solo estan re-
comendadas para productos como geles
hidroalcohdlicos, mascarillas, y demas
articulos farmacéuticos. En otros casos,
esta publicidad puede provocar una
pérdida de confianza hacia nuestra marca
y facilitar el camino a la competencia.
Las politicas de marketing digital deben
adaptarse al tipo de negocio, asi como

a los productos y servicios que se ofrez-
can. Para ello es indispensable analizar a
nuestros clientes habituales: edad, sexo,
intereses, ubicacion geografica, etc., asi
como definir los medios de contacto y la
oferta de compra, en la que la confianza
del consumidor es decisiva.

Una vez que tenemos estos datos y crea-
mos un patron de nuestros clientes, es
importante no aferramos a imitar proyec-

_utos de ventas pasadas o campanias tradi-
~ Cionales, sino que es necesario innovar e

yyobando diferentes estrategias. Como

s importante es analizar a
) nuestro mensaje y no
idadéenganosa o poco

4 stancias del con-
ortancia de crear

fadaptados

\

consejos? Aqui estdn.

1) Sé creativo, siempre.

2) Adapta las necesidades y estrategias de
tu negocio a los cambios.

3) Haz planes a corto plazo con indicadores
de rendimiento para medir los resultados.
4) Utiliza las herramientas de big data para
analizar el universo cambiante de tus clien-
tes y adaptar las estrategias de marketing
digital para tu negocio.

5) Céntrate en lo visual, crea una buena
imagen para que los potenciales clientes
tengan una buena impresiéon sobre tu nego-
cio y te recuerden.

6) Enfécate en la experiencia de usuario, el
futuro son las APP.

7) Piensa en las ventas. Sin dinero no hay
inversion, solo Peter Pan puede vivir de aire.
8) Trabaja con profesionales y rodéate de
un equipo profesional que te complemente.
No se puede ser excelente en todo.
Delega y coopera.
9) Revisa lo que has hecho hasta ahora,
actualizalo y optimiza el rendimiento. A

Google le gusta el contenido actualizado y
los robots volveran mas a menudo a ras-
trear tu web.

10) Se mas humano y menos robot, no
mezclemos competencias.

Por ultimo, un consejo de regalo; jdisfruta
del proceso creativo! Pues de él dependera
toda la cadena de venta y el éxito empresa-
rial de una marca. jA por ello!
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nte de Psicologia.

“Algo que me deja

CESUN es que te da las
bases del aprendizaje

pero depende de
cada uno crecer
profesionalmente”

A través de DEPAC brinda apoyo psicolégico a
los trabajadores de la empresa FOXCONN lo
cual comenta que ha sido muy satisfactorio
ya que, a pesar de que todavia es

estudiante, ha podido llevar a la practica sus
conocimientos y ayudar a personas a salir
adelante, al ser los mismos pacientes quienes
han expresado sentirse atendidos por parte
de CESUN.

“Les gusta la terapia, porque es un espacio
donde se sienten escuchados, hay alguien
que les presta atencion” comenté.

Lleva seis meses apoyando en el area de
DEPAC Yy ha dado de alta a 3 personas con 8
sesiones para cada uno, en este tiempo de
pandemia comenta que se ha detectado un
incremento en los problemas familiares por
el tiempo que no estaban acostumbrados a
pasar juntos ademas de tener que adaptarse
a la nueva normalidad.

Su resiliencia ha sido su pasién

Durante este tiempo que ha tomado sus
clases en linea, su motivacion para ser
resiliente y seguir adelante es la pasién que
encuentra en su carrera: - “Los profesores

te han inculcado que en la sociedad hacen
faltan psicélogos, te puedes desenvolver en el
area clinica u organizacional, y las practicas
nos ayudan a saber si realmente es lo que
queremos”

Comenta que una vez terminando su carrera
aspira a enfocarse en el area educativa dando
terapia conductual.




Bruno Guillén. Responsable
de la Comision de Seguridad
e Higiene.

Hoy en dia existen varias casas farma-
céuticas que cuentan con una vacuna
debidamente reconocida y aprobada
para uso de emergencias por la Orga-
nizacién Mundial de la Salud (OMS,
2020). México ha contraido convenios
con algunas de estas casas farmacéuti-
cas, por lo que puedes estar tranquilo/a
de que la vacuna que se te aplique ha
pasado por un riguroso procedimiento y
sus resultados han sido satisfactorios.
La Estrategia Nacional de Vacunacion
contempla a todo residente del territo-
rio mexicano, incluso de manera inde-
pendiente a su estado migratorio,

por lo que se asegura que todos sere-
rgos vacunados.

Es normal encontrar ¢
nes secundarias o al
cacioén de cualquier
tenemos registrados
aplicaciones totales |
un caso a considera
vacuna contra COVID-19.
DE SALUD, 2021)

Debido a la gran variedad de vacunas
que se compraron y, a los tiempos de
distribucion y a las fechas de aplica-
cion o etapas, es impreciso conocer en
estos momentos de qué marca sera la
vacuna que te apliquen, pero descuida,
todas las vacunas en México son apro-
badas por COFEPRIS.

;"
Existe una'plataforma oficial, proporcio-
nada por el Gobierno Federal, para que
generes tu registro a fin de contraer la
vacuna. Esta plataforr
en la pagina oficial d
Salud “mivacuna”.

php.
Existe otra plataforma que el Gobiermo
del Estado de Baja California ha gene- P
rado para llevar un censo y un diagn‘és\
tico médico y geografico a fin de cono-
cer el donde y el cémo estan cad% no’
de los ciudadanos a vacunar. 7
https://www.saludbc.gob.mx/sitef
Recuerda registrarte en #
ambas plataformas. ;

Dentro de la Estrategia Nacional de
Vacunacion se menciona que, se lle-
varan a cabo cinco etapas en donde
se divide a la poblacion acorde a su ac-
tividad (en el caso de la primera y parte
de la segunda etapa) y su edad (en el
caso del resto de las cuatro etapas).
Solamente un médico es la persona
calificada para indicar bajo qué comor-
bilidades (padecimientos) una persona

no es candidata para vacunacion. No
descartes tu vacunacion a no ser que
tu médico de cabecera o tratante

asl lo indique.

Lo que si es de conocimiento publico
es que las personas menores de 18
anos no podran ser vacunadas con
ciertas marcas o casas farmacéuticas
debido a que sus vacunas no se estu-
diaron en personas menores de

esta edad.

Requieres tener estos datos a la mano
para tu registro en las plataformas ya
mencionadas:

CURP.

Nombre completo.

Fecha de nacimiento.

Numero telefonico de contacto.
Codigo postal y direccion de domicilio.
Las enfermedades que presentas (si es
que aplica).

En estos momentos ya estan habili-
tadas las plataformas para registrar a
todos los adultos mayores de 60 anos.
Si es tu periodo de tiempo hazlo hoy
mismo, si tienes problemas, pide ayu-
da a una persona de tu confianza para
generar el registro.

Si aun no es tu periodo o etapa, pien-
sa en aquellas personas a las que eres
allegado o allegada y consulta con ellas
si ya realizaron su registro o si necesitan
de tu ayuda. La plataforma “mivacuna”
viene con una guia:
https://mivacuna.salud.gob.mx/regis-
tro_vacuna-01.pdf

La plataforma te dara un folio el cual
debes conservar. No te desesperes si la
plataforma no te deja entrar, muy proba-
blemente se debe a que muchas perso-
nas intentan hacer su registro a la vez.

Sigue intentando hasta lograrlo.
Es importante saber y entender que,
aunque no te registres en la plataforma,
pero si aceptas la vacuna, seras vacunado
durante la Estrategia Nacional de Vacu-
nacion. Aunque se facilita mas si llenas el
registro en plataforma.

Recuerda acudir a tu cita para la vacuna-
cidn, observa todas las medidas de pre-
vencion sanitaria.

Dependiendo de la marca o casa farma-
céutica a la cual pertenece la vacuna, sera
la cantidad de dosis que deberas aplicarte,
puede ser una sola aplicaciéon o dos apli-
caciones. Una vez que acudas a tu centro
de vacunacion, pregunta al profesional de
la salud el nombre de la marca de la vacu-
na y la cantidad de aplicaciones

de la misma.

Las vacunas de doble aplicaciéon como la
de la empresa Pfizer tienen un intervalo
de tiempo de entre 21 a 42 dias entre la
primer y la segunda aplicacion. Esta in-
formacidn la puedes consultar en la ficha
técnica de tu vacuna, la cual la puedes
encontrar facilmente en las paginas ofi-
ciales del proveedor. Ojo, para este tipo de
vacunas se necesita ambas aplicaciones
para que puedas decir “ya me vacuné”.

En general, se estima que debemos vacu-
narnos una vez al ano ante COVID-19, y el
periodo seria previo al inicio de la tempo-
rada invernal, asi es, como el caso de la
Influenza estacionaria.
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Honestidad se designa la cualidad de honesto. Como tal, hace referencia a un conjunto de atri-
butos personales, como la decencia, el pudor, la dignidad, la sinceridad, la justicia, la rectitud y la
honradez en la forma de ser y de actuar.

Habia una vez dos amigos, uno se llamaba Pedro y el otro Javier. Ellos se conocieron cuando
entraron a la secundaria. Pedro era un nino muy educado, inteligente, calmado, responsable y
sobre todo, muy honesto. En cambio, Javier, era un chico muy grosero y peleonero. No le gustaba
la escuela, era muy mentiroso y siempre le gustaba hacer trampa para ganar.

Un dia saliendo de la escuela, Javier y Pedro se fueron juntos a sus respectivas casas. Iban
caminando cuando de pronto a un senor se le cayd su cartera. Javier corrié y la agarré. Pedro
pensoé que Javier se la devolveria al senor, que haria un buen acto de honestidad, pero no, solo la
agarro y se echo a correr. Pedro lo siguid para quitarsela. Lo alcanzd y le dijo que se la devolviera
al sefnor, que posiblemente necesitaba el dinero y sus documentos, pero Javier se resistio y le dijo
que no le daria nada, que esa cartera ya era de él. Pedro insistioé en quitarsela, no queria hacer
uso de la fuerza bruta pero no hubo mas remedio. Pedro logré quitarle la cartera y fue a entregarla
inmediatamente al senor, el cual le agradecié enormemente, le compré un helado de chocolate y
le dijo que era un nino muy valiente.

El senor le pregunté a Pedro que quién era ese nino, el que habia tomado su cartera. Es mi amigo,
respondio. El senor le dijo pensativo: te daré un consejo: mas vale estar solo que mal acompana-
do, Pedro le dijo: ¢eso qué significa? A lo que el senor le contestoé: él se dice ser tu amigo, pero no
lo es. Cuidate Pedro, y muchas gracias por ese gran acto de honestidad.

Al dia siguiente, Pedro se fue a la escuela y se encontré con Javier, el amigo ladrén se disculpa,
por los golpes y su mala accion. A lo que tristemente Pedro responde: no te preocupes, tienes
que ser mas honesto, lo que tu hiciste se llama robar y eso estd muy mal. La honestidad es un
valor que todos debemos tener, a mi me lo inculcaron mis padres...

Sono el timbre y entraron a la clase de espanol. El profesor Sergio les dijo que guardaran todo
porque tendrian un examen. El profesor les entregd la hoja y les dio 50 minutos para finalizarlo.
Pedro empezé a contestar, él era muy inteligente y siempre se la pasaba estudiando, motivo por
el cual no se le dificulté el examen, en cambio Javier, no sabia ni qué hacer y fue ahi cuando le
empezd a copiar las respuestas a Pedro, al darse cuenta Javier, le dijo que por favor no comentara
nada porque si decia algo el profesor lo iba a reprobar. Si eso pasa, jamas volveré a ser tu amigo,
sentencid Javier. Pedro se acordo lo que le habia dicho el sefior aquella tarde del robo, ese refran
que decia “mas vale estar solo que mal acompafado”, que Javier se decia ser su amigo, pero no
lo era, Pedro hizo conciencia y le dijo al profesor, el cual le quito el examen a Javier y le dijo que
estaba reprobado por hacer trampa, que no era un alumno honesto. A Pedro lo felicito y le dijo
que era un buen alumno y que siempre llevara la honestidad por delante, a cualquier lugar, que
eso lo haria llegar muy lejos. Y asi fue.

FIN.

Maestria en

Derecho Y
Familiargg \

@) cesununiversidad

& www.eesun.edu.mx

lel'I:aS‘I zoz*ll

Modalldad Ejecutiva <
f:tng en Desarrolio de St
- Admini tracion de Em
@duanas y og
- Contaduria Publlca
§ - i,q-@L

Estudia
una carrera
profesional e
invierte en tu
futuro.

Inscripciones abiertas para
iniciar en mayo.



I S T A

BUFALDS

%

CESUN I UNIVERSIDAD

@

Agradecemos por
su participacion

Mtro. Ernesto Aello

Directora de Promocion Académica
Mtra. Alejandra Luna

Director de imagen
Mtro. Ernesto Aello Fregozo

Coordinador de disefio
Lic. Ulises Aguilar

Coordinadora de Comunicacién
Mtra. Edda Zamora
Coordinadora de Vinculacién y Seguimiento a Egresados.
Lic. Sofia Bautista Guzman
Docente en la Licenciatura de Aduanas y Logistica- David Valdivia

Asesor y técnico en Marketing Digital en Espafia- Ugo Pompa

Responsable de la Comision de Seguridad e Higiene-
Bruno Guillén.

Encargada de DEPAC. Lic. Betsy Morales
Estudiante de Psicologia- Leonardo Mendoza
Egresado de CESUN. Alfredo Moreno Cueva

Estudiante de Preparatoria CESUN. Alejandro Oropeza



